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営業部長殿

○○○○○部　○○○○○

営業報告書

進捗または新たな動きがあった案件について報告します。

１．〇〇〇〇株式会社（面談：〇〇専務）

①本店市場営業部の〇〇氏と同行。

②東南アジア、中国向け輸出が売上の５０％を突破（内ドル建８０％以上）。

③為替リスク軽減の要望あり、円高に対するリスクヘッジ商品を紹介。

④先方より、差損最大リスクを２０％程度減らせないかとの希望があり、市場営業部にて再度検討のうえ往訪したい。

２．〇〇〇〇株式会社（面談：〇〇社長）

①〇〇社長はいよいよ廃業を決意された（盆に帰省した長男および娘婿と事業継承について相談。継承の意思なきことを再確認）。

②中央製菓の事例（所有地にある古い社屋を解体し、貸しビルを新築して経営。本人は近隣のマンションに入居）を紹介。多大な興味を示された。

③ビル建設費、土地を担保とした融資額、同地区でのテナント入居見込みと適正賃料、収入見込額と返済計画を示してほしいとのこと。

④本部の支援を受け、本案件を推進したい。

以上

