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研修会受講報告書

　このたび、下記の研修会に参加いたしましたので、ご報告いたします。

記
１．開催のテーマ　　　営業マンのマナーとテクニック
２．開催日時　　　　　平成○年○月○日
３．開催場所　　　　　渋谷フォーラムゲイト
４．講　　師　　　　　株式会社ドリッテンス　高橋悠斗氏
５．研修内容　　　　　主たる講義内容は下記のとおり
　　　　　　　　　　 （１）営業の知識とマナー
　　　　　　　　　　 （２）営業マインドの基本
　　　　　　　　　　 （３）営業テクニックの基本
　　　　　　　　　　　それぞれの詳細は別紙にて添付
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私見：営業に必要なスキルは、常日ごろの地道なことの積み重ねであることがわかりました。明日から研修で学んだことを生かしていきたいと思います。
以上

